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Licenta in Finante
Specialitatea: Economist
ASEM (anul abs. 2000)

Cu peste 23 de ani de experienta in marketing, vanzari si export, inclusiv 7 ani dedicati consultantei in afaceri si management, Ruslan Nastas a dezvoltat o intelegere profunda a diverselor
industrii si a provocarilor cu care acestea se confruntd. Parcursul sdu profesional include roluri importante in companii multinationale si locale renumite din sectoarele Telecomunicatiilor,
Distributiei de ziare si reviste, Produselor din tutun, Bancar, Consultanta in afaceri, Produse din carne si mezeluri, BPO, etc. in 2017, a fondat CONSULTEX, o companie de consultanta care
reflectd angajamentul sau de a ajuta afacerile sa prospere pe piete tot mai competitive.

Abordarea sa Tn consultanta este centrata pe client, concentrandu-se pe construirea si modelarea strategiilor din exterior catre interior. Prin implicarea managementului companiei-client, pe
parcursul procesului de dezvoltare a strategiei si/sau a unor actiuni de marketing, Ruslan se asigura ca solutiile oferite sunt nu doar practice, ci si aliniate cu conjunctura pietei, obiectivele si
resursele clientului.

Valoarea oferita de catre Ruslan clientilor cuprinde:

. Identificrea avantajelor si dezavantajelor afacerii prin realizarea unei analize detaliate a starii actuale a acesteia, utilizand instrumente si metodologii eficiente.

. Identificarea oportunitatilor si amenintarilor printr-o analiza detaliatd a mediului extern, aplicand cele mai bune practici pentru a asigura competitivitatea afacerii.
. Oferirea de asistenta in conturarea unei viziuni clare si identificarea celor mai promitdtoare directii strategice pentru dezvoltarea afacerii.

. Asistenta Tn luarea unor decizii de afaceri informate, bazate pe date concrete, fapte si analize complexe.

. Oferirea unor solutii adaptate provocarilor si resurselor clientului, asigurand ca acestea sunt atat eficiente, cat si fezabile.

. Asigurarea unei transparente maxime pe parcursul procesului de consultanta, explicand clientului intr-un mod accesibil cum solutiile oferite vor impulsiona afacerea sau vor rezolva
problemele existente.

. Siguranta ca clientii primesc cel mai bun raport “calitate-pret”, prin livrarea unor rezultate care justifica investitiile in consultanta.

. Garantarea celor mai inalte standarde de integritate, respectand cu strictete etica profesionala in toate aspectele muncii sale.

Ruslan este pregatit sa colaboreze cu antreprenori si leaderi de business care:

. Nu se impaca cu starea de lucruri existentd si tind catre o dezvoltare continua a afacerii lor,

. Sunt ghidati de o abordare strategica in business si doresc sa descopere intregul potential de dezvoltare al afacerii lor,
. Sunt concentrati pe client in abordarile de marketing,

. Tind catre dezvoltarea unor avantaje concurentiale pe termen lung,

. Nu sunt Tn cdutarea "pastilei succesului” si sunt pregatiti s& depuna efort pentru dezvoltarea afacerii.




